CURRICULUM VITAE

Données Personnelles

Nom et Prénom:
Adresse:
Téléphone:

Fax:

Mobile:

E-mail:

URL:

Nationalité:
Etat civil:
Nr. de carte de identité:

Date de naissance:
Lieu de naissance:

Objectif:

Expériences profess.

Date:

Société:

Tipe de entreprise et secteur:
Tipe de emploi:

Description:

Date:

Société:

Tipe de entreprise et secteur:
Tipe de emploi:

Description:

Date:

Société:

Tipe de entreprise y secteur:
Tipe de emploi :
Description:

Carlo Marasco

Rue Antas de Ulla, 10 - CP 07600 Palma de Majorque (ES)
(0034) 971.262 891

(0034) 971.262 891

(0034) 675 311 290

carlo.marasco@gmail.com
http://carlomarasco.eurocv.eu

Italienne
Célibataire
X-5956529 N

22 de Janvier, 1967
Italie (Turin)

Country Mngr. Espagne

15/03/2006 — 31/05/2009

Consultant Marketing Mix pour entreprises Italiennes.
Consultant free-lance avec contrat de projet (Marketing Mix, Market Policies, etc.)
Consultant de Marketing

Etudes analytiques de marché adressé a sociétés italiennes intéressées au marché
espagnol. Contacts dans le secteur agricole et gardern.

02/03/2005 - 31/10/2005
Aluminios Cortizo, S.A. — (branch manager du distributeur en Majorque)
Distribution Aluminios groupe Cortizo (Padrén)

Branch manager Majorque
Key-account, gestion agents/commerciaux, fournisseur, employés, marketing.

06/10/1998 — 31/05/2004
Abet Laminati group S.p.A. / Novaplast Laminati S.p.A.

Industrie — production de formica, masonite, etc.
Directeur de ventes et marketing.

Ventes: gestion dept. ventes — distributeurs, agents, en Italie et particulierement dans
I‘étranger. Facturé directement géré environ €uros 8.000.000.

Marketing: étude de marché direct et indirect; recherche nouveaux clients, nouveaux
maéatereaux, start-up, foires en lItalie, Allemagne, Espagne, Centro Amérique, Caraibes.




Date:

Société:

Tipe de entreprise et secteur:
Tipe de emploi:

Description:

Date:

Société:

Tipe de entreprise et secteur:
Tipe de emploi:

Description:

Etudes

1987:

Institut:
Qualification obtenue:
Note:

1988:

Institut:
Qualification obtenue:
Note:

Profil Professionnel

Langues étrangéres:

Italien:
Espagnol:
Anglés:
Francgais:

SW & HW:

Compétences:

Références:

Autres Informations
Permis de conduire y voiture :
Home office :

Donnée physique :

Loisirs:

Service militaire:

P.D.P.A.

10/09/1994 — 31/07/1998

International Business Bureau de C. Marasco & Co.
Import & Export / Distributeur exclusif
Partenaire / Area ventes et marketing

Distributeur exclusif pour les entreprises Sereno et Giga Sixn Co. (hospital
equipment).

1990 — 1994
CO.RE. S.p.A.
Industrie — production de semi-travaillé pour la industrie de la mode.

Sales officier - 1° niveau.
Gestion ventes ltalie / Europe.

Diplome en Compatibilité et d’Expert d’Affaires.

I.T.C.S. (Istituto Tecnico Commerciale Statale) “G. Sommeiller” — Turin (ltalie).
Administration d'affaires, compatibilité, balances, gestion marches dans I'étranger
50/60

Bourse de la UE (I'équivalant de deus année de Université).

CIPE-T — Turin (ltalie).

Adm. de entreprise, marketing, langues, gestion commercial, marchés extérieur
100/ 100

Langue maternelle

Deuxiéme langue maternelle

Niveau professional — parfait parlé, écrit et traduit
Niveau professional — bien parlé et écrit

MS Office Professional (Word / Excel / PowerPoint / Access) + Internet + E-mail.

Travailler dans un contexte international (dans quatre des cing continents), j'ai eu la
possibilité de développer un sens important pour l'organisation du travail et de
I'optimisation, la gestion du personnel, problem solving. Sales Key-account (divers
millions d'Euros). Un excellent sens des affaires, I'augmentation chaque année de
facturation, la bonne réputation, travailleur exigeants et précis, toujours assez d'idées
claires pour chaque sujet, conclure mon profil professionnel.

CIPE-T
Sereno S.r.l.
Groupe Abet
F.1.D.O., sl
Oui

Oui

185 cm. / 84 Kg.

Plongé sous-marine — musicien — tennis — livres historiques

“Arma dei Carabinieri” — 1989 / 1990

Autorisant la gestion de données personnelles liées uniquement aux offres d’emploi.
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